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PRZYCIAGANIE INWESTOROW

/naczenie nastawienia na
inwestorow

Szkolenie trenerow

Proje Jjest wspotfinansowany przez Unie Europejska (Europejski Fundusz Rozwoju
Regionalnego) w ramach programu Interreg Region Morza Battyckiego.



Wprowadzenie

* Witamy!

* Cel: Naucz sie, jak przyciggac inwestorow,
pozostajgc wiernym celom spotecznym i
ekologicznym podczas prezentacji.
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/ROZUMIENIE POJECIA ,GOTOWOSCI DO PR

Dlaczego potrzebujesz inwestorow?

ZNALEZIENIE ODPOWIEDNIEGO INWESTORA

Kogo szukasz?

PRZYGOTOWANIE SIE DO POZYSKANIA INWESTORA
Jak nawigzac kontakt z inwestorami i przyciggngc ich uwage?

WPROWADZENIE
N



* Definicja: Gotowosc¢ do

pozyskania inwestycji.

* Znaczenie: Niezbedne dla

przedsiebiorstw spotecznych

dgzgcych do wywarcia wptywu.



Krajobraz przedsigblorczoscl sporeczne]

ROWNOWAGA

Réwnowaga miedzy zyskiem a /naczenie

misjg: Co sprawia, ze Twoje o .
przedsiebiorstwo spoteczne Zrozum swoje finanse i zrozum
jest wyjgtkowe? SWOJ Wptyw spoteczny.

Pogdd stabilnos¢ finansowg z
wptywem spotecznym.



\\\\\Eﬂ/// Przeszkody

Brak kapitatu

Wiele przedsiebiorstw spotecznych boryka
sie z trudnosciami
Z pozyskaniem poczgtkowego finansowania.

Przedsiebiorcy spoteczni czesto majg
trudnosci z zgromadzeniem
wystarczajgcych srodkow.



\\\\% Przeszkody

Ograniczone tradycyjne
wsparcie

Banki i instytucje finansowe

preferujg przedsiebiorstwa komercyjne
zamiast tych o charakterze
spotecznym.
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Przeszkody

Niewtasciwe postrzeganie
ryzyka

Btedne przekonanie, ze organizacje o zasiegu

spotecznym
nie sg rentowne.
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Dlaczego inwestorzy sg wazni?

Wsparcie

Inwestorzy wierzg w
misje i pomyst projektu
oraz pomagajg je
urzeczywistnic.



\\v// Dlaczego inwestorzy sg wazni?

Finansowanie

Inwestorzy zapewniajg
srodki pieniezne
niezbedne do realizacji
projektu.




Dlaczego inwestorzy sg wazni?

Praca zespotowa

Inwestorzy sg czescig
Wspotpracy, sg czescig zespotu.
Wnoszg nie tylko srodki
finansowe, ale takze swojg siec
kontaktow, pomysty |
doswiadczenie.



ZNA|DZ
ODPOWIEDNIEGO
INWESTORA

* Misja
* Sposdb myslenia

e Zakres dziatania




MISJA: Wiecej niz liczby

Inwestorzy wesprg Twoj3g
misje - jesli w nig uwierza



MISJA: Wiecej niz liczby

Zarzgdzanie

oczekiwania

Nie chodzi tylko o

wyniki finansowe. Wyraznie
przedstaw swoje cele, swoje
,dlaczego”,

historie oraz cel swoje]
dziatalnosci.




MISJA: Wiecej niz tylko liczby

Zmiana sposobu myslenia

W biznesie spotecznym
pasja tgczy sie z
pragmatyzm. Wyjasnij,

, W jaki sposob narzedzia
finansowe mogg stanowic
rozwigzanie problemow
spotecznych



SPOSOB MYSLENIA:
""" Naczym polega ta propozycja?

Pasja oparta na celu:
Poszukujgc inwestorow,
zapraszasz do wspotpracy
wykraczajgcej poza czysto
finansowe aspekty. Wyraz
SWO0jg misje.




PODEJSCIE:
Na co zapraszasz?

.

Dtugoterminowa wizja: Wyraz
jasno, dokgd zmierzasz -

wykraczajgc poza dorazne
zysKi.

Zapraszasz inwestora do udziatu w
dtugoterminowej podrdézy, a nie
do szybkiego zwrotu finansowego.



ZWROT FINANSOWY A
/WROT SPOLECZNY

Inwestorzy mogg kierowac sie
misjg spoteczng Ilub czysto
finansowa.

Zrozumienie mandatow
potencjalnych partneréw
pomoze w znalezieniu tych,
Ktorzy najlepiej pasujg do
Twoje] misji.




PRZYGOTUJ SIE NA
POZYSKANIE
INWESTORA

* Poznaj swojg firme
* Badz widoczny

* Badz pewny siebie
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M Zrozum swojg dziatalnosc

* Potrojny wynik: ludzie, planeta, zysk

* Pomiar sukcesu: nie tylko zyski

* Znaj swoje liczby: tempo wydatkowania
srodkow, okres finansowej stabilnosci,
prognozy wzrostu

* Uporzadkuj sprawy: zgodnosc z
przepisami, ochrona wtasnosci
intelektualne;

* Dokumentacja dla inwestoréw: prezentacja,
arkusz warunkéw, due diligence, pokoj danych



Badz widoczny

* Promuj sie: spraw, by Twoja firma byta
atrakcyjna dla inwestorow, ktorych
chcesz mieC w swoim zespole.

* Badz widoczny: buduj siec
kontaktdéw, rozwaz strategiczng
reklame



Badz pewny siebie

* Pierwsze wrazenie ma znaczenie:
Inwestorzy oceniajg nie tylko Twoj
pomyst na biznes, ale takze Twoje
zachowanie. Pokazuje ono, ze wierzysz
W potencjat swojego przedsiewziecia.

* Buduj zaufanie: Inwestorzy chcg
wspierac przedsiebiorcow, ktorzy
emanujg pewnoscig siebie.

* Poznaj swoj biznes od podszewki:
biegtosc rodzi pewnosc siebie.




DZIEKUJEMY!
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